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PRZEWODNIK EKSPORTERA - KANADA

1. WSPOLPRACA GOSPODARCZA POLSKI Z KANADA

1.1. SPECYFIKA RYNKU

Kanada jest potozonym w Ameryce Pétnocnej, drugim, co do wielko$ci powierzchni, panstwem $wiata (po Rosji).
Jako konfederacja sktada si¢ z dziewigciu prowincji i trzech terytoriow zamieszkatych tacznie przez okoto 33,5
min ludzi. Kanada pozostaje krajem dwujezycznym (jezyki oficjalne to angielski i francuski) i wielokulturowym.
Jest panstwem uprzemyslowionym i zaawansowanym technicznie, o zréznicowanej gospodarce w znacznym
stopniu opartej na dostgpie do wlasnych bogactw naturalnych (ropa, gaz) i wymianie handlowej — zwlaszcza ze
Stanami Zjednoczonymi, z ktéorymi posiada trwale i liczne zwiazki (np. podpisany w 1994 roku z USA
1 Meksykiem traktat o wolnym handlu, ang. North American Free Trade Agreement). Waluta kraju jest dolar
kanadyjski (ang. Canadian Dollar, fr. Dollar

canadien — symbol — CAD lub CAN $).

Kontakty biznesowe w Kanadzie cechuje profesjonalizm, ktory oczekiwany jest takze od polskich eksporteréw.
Wysoko ceniona jest punktualno$¢. Przy kontaktach telefonicznych nalezy pamigtaé o roznicy czasu (min.
6 godz., maks. 9 godz. w stosunku do czasu polskiego). W poréwnaniu ze zwyczajami biznesowymi przyjgtymi
w Europie nalezy si¢ liczy¢ z duzo mniejszym formalizmem w bezposrednich kontaktach, np. zwracanie si¢
partnerow do siebie po imieniu, juz przy pierwszym spotkaniu, niezaleznie od petnionej funkcji, wieku czy pici.
Najlepiej przedstawi¢ si¢ uzywajac imienia i nazwiska, pozostawiajac partnerowi swobod¢ w wyborze formy
zwracania sie.

1.2. WYMIANA HANDLOWA

Od kilkunastu lat wspotpraca gospodarcza Polski z Kanada rozwija sig bardzo dynamicznie.

Dane statystyczne przedstawione przez kanadyjskie zrodta rzadowe (Glowny Urzad Statystyczny Kanady -
Statistics Canada oraz federalne Ministerstwo Przemystu — Industry Canada) wskazuja na dalsze ozywienie
wymiany handlowej pomiedzy Polska a Kanada w roku 2011.



Zdecydowanie wzrosla warto$¢ polskiego eksportu do Kanady (o ponad 45,1%) osiagajac ponownie rekordowa
wartos¢ 1.438,87 min CAD (991,45 min CAD w roku 2010).

Catkowity import z Kanady do Polski wzrost w ubiegtym roku o 48,5% do wartosci 251,58 mln CAD (169,37
min CAD w roku 2010).

W tym samym okresie taczny kanadyjski eksport wzrost o 12,04%, a import — o 10,36%.

Polska znalazta si¢ na 11. miejscu wsrdd panstw UE pod wzgledem wartosci eksportu do Kanady (awans
z miejsca 13. w roku 2010) i 14. miejscu pod wzglgdem wartosci catkowitego importu z Kanady (bez zmian
w stosunku do roku poprzedniego).

Polska awansowata w stosunku do roku poprzedniego na 35. miejsce wsrod dostawcoéw do Kanady (import
z Polski stanowit 0,32% kanadyjskiego importu towarowego, w roku 2010 — 0,25%). Réwnoczeénie, jako
odbiorca towarow kanadyjskich, Polska zajeta 53. miejsce z 0,06% udzialem w cato$ci kanadyjskiego eksportu
(w roku 2010: 0,06% udzialu, miejsce 55).

Kanadyjski re-eksport do Polski wyniost w 2011 roku 41,7 mln CAD (tj. 0,15% calosci re-eksportu Kanady),
tj. o 17,1% mniej w stosunku do roku ubieglego (50,3 min CAD w 2010 r., co stanowito 0,2% re-eksportu
Kanady). Polska znalazta si¢ na 9. miejscu wsrdd krajow UE pod wzgledem warto$¢ kanadyjskiego re-eksportu
ina 29. miejscu biorac pod uwage wszystkie panstwa §wiata.

Warto$¢ tacznych obrotow pomigdzy Polska a Kanada (z kanadyjskim re-eksportem) osiagngla 1.690,44 min
CAD przekraczajac dotychczas rekordowy poziom odnotowany w roku 2008 (1.242 min CAD). Obroty handlowe
zwigkszyly si¢ w stosunku do roku 2010 o niemal 40%.

Eksport Polski do Kanady

Analogicznie do poprzednich lat, polski eksport do Kanady cechowata stosunkowo wysoka koncentracja.
Na 25 gltéwnych pozycji towaréw wg kodu celnego HS6 przypadato 79,84% wartosci polskiego eksportu do
Kanady, tj. 1.148,74 mln CAD (w 2010 r. — odpowiednio 78,4% i 739,83 mIn CAD).

Dynamika wzrostu 25 gltéwnych pozycji eksportowych wynosita 55,27%, podczas gdy warto$¢ eksportu
pozostatych towarow wzrosta w 2011 roku o 15,30%, osiagajac 290,12 miln CAD.

W roku 2011 w polskim eksporcie do Kanady w podziale na grupy towarowe na pierwszym miejscu znalazto si¢
srebro w nieprzetworzonej formie, z dostawami o wartos$ci 516,67 mln CAD (wzrost o prawie 164% w stosunku
do roku ubieglego, z poziomu 195,74 min CAD) za 489.385,16 kilograméw srebra. Eksport srebra stanowit
35,91% wartosci polskiego eksportu towarowego do Kanady w 2011 roku. Polska byta najwazniejszym dostawca
srebra w nieprzetworzonej formie do Kanady w roku 2011 (na drugim miejscu w roku 2010). Drugim
w kolejnos$ci dostawca srebra do Kanady byto Chile, z eksportem tego surowca na dwukrotnie mniejsza skalg niz
Polska.

Na drugim miejscu znalazly si¢ zajmujace we wczesniejszych latach pierwsza pozycje czgsci i podzespoty dla
przemystu lotniczego, stanowiac 20,6% jego tacznej wartosci. Wartos¢ dostaw z grup towarowych oznaczonych
kodami celnymi HS4: 8411 i 8803 wyniosta 296,40 mln CAD (w roku 2010: 255,5 mln CAD), co stanowito
wzrost 0 16%.

Na trzecim miejscu, odnotowujac 9,5-procentowy wzrost, znajdowaty si¢ towary z grupy objetej kodem HS-4
9403 — meble (wartos¢ eksportu w 2011 roku: 80,59 min CAD).

Na czwartym miejscu znajdowata grupa towarow objeta kodem 8483: waly napgdowe (wlaczajac waty
krzywkowe 1 waty wykorbione) i korby; obudowy tozysk i tozyska §lizgowe; mechanizmy i przektadnie z¢bate;
mechanizmy $rubowo-kulkowe lub srubowo-wateczkowe; skrzynie przektadniowe i pozostate uktady zmieniajace
predkosé, wlaczajac przemienniki momentu obrotowego; kota zamachowe i kota pasowe lub linowe, wlaczajac
wielokrazki izblocza; sprzegla rozlaczne i nierozlaczne (wlaczajac przeguby uniwersalne), ktorych wartos§¢
dostaw wyniosta 76,8 min CAD (wzrost 0 4,3% z 73,66 mln CAD w roku 2010).

Na piatym miejscu znalazly si¢ skorki z norek — cale (kod HS 430110), z warto$cia dostaw 47,61 min CAD
(spadek o 2,9% z wartosci dostaw min CAD w roku 2010). W roku 2010 Polska byta najwazniejszym dostawca
ww. towaru do Kanady, a w roku 2011 — pod wzgledem warto$ci wyeksportowanego towaru - drugim (za USA).
Jednak pod wzgledem liczby sztuk catych skor z norek dostarczonych do Kanady, Polska nadal jest na pierwszej
pozycji.

Wsrdd pozostatych produktéw znajdujacych si¢ na liscie najwazniejszych 25 towarow eksportowanych z Polski
do Kanady w 2011 roku warto rowniez zwroci¢ uwage na produkty spozywcze, m.in:



— czekoladg i1 inne produkty zawierajace kakao (12. miejsce) — Polska byta 10. krajem w$rdd dostawcow tych
towaréw do Kanady, z eksportem wielkosci 2.534 ton o warto$ci 12,44 min CAD;

— wodke (15. miejsce) - Polska znalazla si¢ na 4 miejscu wsrod najwigkszych dostawcéw wodki do Kanady,
z dostawami 471.164 litréw czystego alkoholu o wartoéci 10,33 min CAD, plasujac si¢ za USA, Francja
i Szwecja.

Nowymi pozycjami na licie najwazniejszych towarow dostarczanych do Kanady w 2011 roku, w stosunku do
listy z roku poprzedniego sa:
= Koks 1 poétkoks z wegla kamiennego, wegla brunatnego Iub torfu, kod HS 270400,
13. pozycja na liscie z warto$cia dostaw 11,38 min CAD w 2011 roku. Polska byta w 2011 roku drugim
po USA dostawca koksu do Kanady, eksportujac 27.877 ton koksu. Pozycja ta powrdcita na liste 25
najwazniejszych towarow eksportowych Polski do Kanady — w roku 2009 i 2010 nie odnotowano dostaw
tego towaru do z Polski do Kanady, za$ eksport koksu z Polski do Kanady pojawial si¢ w statystykach
dotyczacych roku 2008 (eksport o wartosci 95,49 min CAD, prawie 185 tys. ton surowca);
» Transformatory z ciekltym dielektrykiem o mozliwo$ciach utrzymania mocy przekraczajacej 10 000 kVA
kod HS 850423, 14. pozycja na li$cie, warto$¢ dostaw 10,5 min CAD;
= Turbiny parowe (inne niz do napgdu morskiego) o mocy réwnej lub wyzszej niz 40 MW, kod HS 840681,
16. pozycja na liscie, warto$¢ dostaw 9,81 min CAD;
* Wymienniki ciepla o przeznaczeniu pozadomowym, kod HS 841950, 21. pozycja na licie, wartos¢
dostaw 6,5 min CAD;
= Urzadzenia do rejestracji dzwigku, obrazu lub danych, kod HS 851762, 23. pozycja na liscie, warto$¢
dostaw 6,17 min CAD;
= QGeneratory napigcia (alternatory) o mocy przekraczajacej 750 kVA, kod 850164,
25. pozycja na liScie, warto$¢ dostaw 5,72 min CAD.

Import Polski z Kanady

Polski import z Kanady wzrdst w porownaniu z rokiem 2010 o 14,51% do wartosci 251,58 mln CAD, z czego na
towary wyprodukowane w Kanadzie przypadato 209,85 mln CAD, a na kanadyjski reeksport do Polski - 41,73
min CAD.
W przypadku importu z Kanady do Polski mozna odnotowac nizszy niz w przypadku eksportu stopien
koncentracji: na 25 pierwszych pozycji w polskim imporcie z Kanady (lacznie z kanadyjskim re-eksportem)
przypadato 45,1% wartosci wszystkich dostaw (z wylaczeniem reeksportu: 46,5%). Poziom ten wykazuje
tendencj¢ malejaca — w roku 2010 pierwszych 25 pozycji stanowito 49,7% catosci importu z Kanady do Polski,
za$ w roku 2009 - 53,3%.
Wiodacymi 5 towarami byty (import wraz z reeksportem kanadyjskim do Polski):
= (Czgsci do silnikow turboodrzutowych lub turbo§migtowych (kod HS 841191) — kolejny rok niezmiennie
1. miejsce na liScie, z warto$cia dostaw 26,9 min CAD (wzrost z warto$ci 24,2 min CAD w roku 2010,
[tjo 11,1%). Towar ten stanowil 10,7% cato$ci polskiego importu z Kanady;
= Na drugim miejscu — artykuty z aluminium (HS 761699), warto$¢ dostaw 5,6 mln CAD, wzrost o 62,1%;
= Na trzecim miejscu — kola zamachowe i kota pasowe lub linowe wlaczajac wielokrazki i zblocza (HS
848350), warto$¢ dostaw 5,47 mln CAD, wzrost 0 217% w stosunku do roku poprzedniego;
=  Turbiny gazowe o mocy przekraczajacej 5.000 kW (HS 841182) — warto$¢ importu 5,42 min CAD,
tj. 0 21,25% wigcej niz w roku 2010;
= Silniki turbo$miglowe o mocy nieprzekraczajacej 1.100 kW (HS 841121) — warto§¢ dostaw 5,41 mln
CAD, wzrost 0 572% w stosunku do roku 2010;

Tradycyjnie, corocznie lista 25 najwazniejszych pozycji w imporcie kanadyjskim do Polski ulega modyfikacjom.
Nowymi pozycjami (niewystepujacymi w roku 2010) byly:
- produkty w ogole nieimportowane do Polski z Kanady w roku 2010:
= Rudy i koncentraty zelaza nieaglomerowane, inne niz prazone piryty (HS 260111) — warto$¢ dostaw 4,59
mlin CAD (6. miejsce w roku 2011);
*= Rudy i koncentraty cynku (HS 260800) — warto$¢ dostaw 4,47 mln CAD (9. miejsce na liScie w roku
2011)



- oraz:

= Kota zamachowe i kota pasowe lub linowe wilaczajac wielokrazki i zblocza (HS 848350), wartos¢
importu — 5,74 min CAD;

= Silniki turbo$miglowe o mocy nieprzekraczajacej 1.100 kW (HS 841121) - warto$¢ dostaw: 5,4 min
CAD;

= Surowe skéry z norek, cate (HS 430110) — wartos$¢ dostaw 4,11 min CAD;

= (Cze$ci do maszyn stuzacych do chowu drobiu, inkubatorow drobiu i wylegarni (HS 843691) — warto$¢
dostaw w 2011 roku: 3,44 min CAD;

=  Wyroby walcowane plaskie z zelaza lub stali niestopowej o szeroko$ci mniejszej niz 600 mm —
malowane, lakierowane lub powleczone tworzywami sztucznymi (HS 721240) — warto$¢ importu: 2,85
mln CAD;

= Artykuly z plastiku do podawania lub pakowania towaréw (HS 392390) — warto$¢ dostaw: 2,35 mln
CAD;

= Stanowiska doswiadczalne (hamownie) do pomiaréw lub kontroli narzedzi, urzadzen lub maszyn
(HS 903120) — wartos$¢ dostaw w 2011 roku — 2,32 min CAD;

= (Czesci do maszyn do obrobki gumy lub plastiku lub wytwarzania produktéw ztych materialow
(HS 847790), warto$¢ importu — 2,19 min CAD.

Aktualne dane o obrotach handlu zagranicznego mozna znalez¢ pod adresem:
http://www.mg.gov.pl/Analizy+i+prognozy/ HANDEL+ZAGRANICZNY/
http://hinex.stat.gov.pl/hinex/aspx/index.aspx.

1.3. MOZLIWOSCI EKSPORTOWE BRANZ I TOWAROW

Zdecydowanie najwigksze szanse na dalszy rozwdj eksportu do Kanady maja dotychczasowe “polskie
specjalnosci eksportowe™ na ten rynek, jak:

Przemyst lotniczy - dostawy urzadzen, komponentow i czgsci,
Branza meblowa — dostawy polskich mebli i czgsci do mebli,
Branza spozywcza (w tym réwniez alkohole),

Maszyny, urzadzenia i Srodki transportu.

Wydaje sig, ze szanse na znaczny wzrost eksportu posiadaja takze: wyroby medyczne i lekarstwa, artykuty
sportowe, odziez i obuwie, branza jubilerska, produkty ziolowe i naturalne.

2. KWESTIE PRAWNE

2.1. SYSTEM PODATKOWY

Obywatele Kanady ptaca podatek dochodowy z tytulu dziatalnosci gospodarczej prowadzonej na calym $wiecie.
Maja mozliwos$¢ otrzymania ulgi podatkowej lub redukcji podatkéw od dochodéw uzyskanych ze zrddet poza
Kanada. Te ulgi i redukcje przyznawane sa jednostronnie i nie zaleza od istnienia uméw podatkowych.
Cudzoziemcy i firmy zagraniczne ptaca podatki od dochodow uzyskanych w Kanadzie i od zyskow kapitatlowych
zrealizowanych z tytutu korzystania z wlasnoéci w Kanadzie (podlegajacego opodatkowaniu).

System podatkéw od dochodéow w Kanadzie (federalny i prowincjonalny) jest ujednolicony. Dochody podatnikow
z wszystkich zrodet sa agregowane przed opodatkowaniem.

Podatek ma stawke progresywna dla podatnikow indywidualnych albo stawke zryczaltowana - jednolita,
w przypadku korporacji.

Cudzoziemcy zatrudnieni w Kanadzie, prowadzacy tu interesy lub sprzedajacy wiasnos¢ badz nieruchomosc
podlegajaca opodatkowaniu, musza wypehia¢ deklaracje podatkowe, jesli z tytulu ich dziatalno$ci wymagane sa
jakiekolwiek podatki lub jesli wystepuja o zwrot podatkow.

Dotyczy to rowniez prowincji Quebec, jesli zatrudnienie, firma lub nieruchomo$¢ znajduja si¢ w tej prowingji.



W przypadku dywidend indywidualni posiadacze akcji korporacji kanadyjskich uzyskuja ulgi podatku osobistego
z tytulu wczeséniej optaconych podatkow korporacyjnych.

Pomiedzy korporacjami kanadyjskimi dywidendy przeptywaja bez opodatkowania (wyjatkiem sa dywidendy od
niektorych akcji uprzywilejowanych).

Dla podatnikow z krajow powiazanych z Kanada traktatami podatkowymi - system kanadyjskich ulg obejmuje
zaré6wno mechanizm ulg podatkowych, jak i odpisy od dochodéw.

Umowy podatkowe generalnie ograniczaja kanadyjskie opodatkowanie dochoddéw firm zagranicznych, do
poziomu ptaconego przez przedsigbiorstwa kanadyjskie.

Wigkszo$¢ istniejacych uméw ogranicza stawke podatku od dywidend ptaconych zagranicznym korporacjom do
10-15% (stawka nieumowna wynosi 25%). Ostatnie negocjowane lub renegocjowane umowy zredukowaty,
w pewnych okoliczno$ciach, stawke podatku do poziomu 5%.

Obok podatku od dochodu placonego przez korporacje, filie i oddzialy firm zagranicznych podlegaja
opodatkowaniu, ktdre jest ekwiwalentne do podatkow od dywidend transferowanych przez fili¢/oddziat do firmy
macierzystej. Na oddzial/fili¢ moze zosta¢ nalozony obowiazek prezentowania w Revenue Canada - do kontroli
1 rewizji - ewidencji ksiggowej centralnego zarzadu swojej firmy macierzystej, lacznie z bilansem
i sprawozdaniami finansowymi. Filia/oddzial moze by¢ takze objeta dodatkowym podatkiem federalnym od
zyskoéw nie reinwestowanych w Kanadzie.

Polskie firmy dziatajace na rynku kanadyjskim nie napotykaja w zasadzie na Zadne bariery i utrudnienia
o charakterze podatkowym.

Obnizenie stawki podatku dochodowego od 0s6b prawnych (CIT): od dnia 1 stycznia 2012 r. obowiazuje
obnizona o 1,5 punktu procentowego stawka federalnej czesSci podatku CIT i wynosi 15%. Rzad federalny
»zachgca” prowincje i terytoria kanadyjskie do obnizania czg$ci prowincjonalnej podatku CIT, aby osiagnigty
zostat cel wprowadzenia 25-procentowej tacznej (czg$¢ federalna + prowincjonalna) stawki podatku CIT.
W prowingcji Alberta juz obecnie okreslono 10-procentowa stawke cze$ci prowincjonalnej podatku CIT, za$
prowincje Kolumbia Brytyjska, Ontario i Nowy Brunszwik podjely zobowiazanie do obnizenia czgSci
prowincjonalnej CIT w przysztosci (np. prowincja Ontario w 2010 roku zredukowala stawke czgsci
prowincjonalnej CIT z 14% do 11,5%, w roku biezacym — do 11% i zaplanowata dalsza obnizk¢ do poziomu 10%
od dnia 1 lipca 2013 1.).

Przydatne strony internetowe:

- Canada Revenue Agency: www.cra-arc.gc.ca/,

- Link do informacji dla przedsigbiorcéw zagranicznych prowadzacych dziatalno$¢ gospodarcza

w Kanadzie: www.cra-arc.gc.ca/tx/nnrsdnts/bsnss/menu-eng.html,

- Invest in Canada — zagadnienia podatkowe: http://investincanada.gc.ca/eng/establish-a-business/taxation.aspx.

2.2. ZAMOWIENIA PUBLICZNE

Zasady udzielania zaméwien publicznych udzielanych przez rzad federalny Kanady

Rzad federalny Kanady jest jednym z najwigkszych nabywcow dobr i ustug na rynku kanadyjskim, dokonujac
kazdego roku zakupow o wartosci ponad 18 mld CAD. Poza tradycyjnymi, typowymi dobrami i ustugami na
rzecz rzadu i administracji (np. pojazdy wojskowe, materiaty biurowe, ekspertyzy i ustugi konsultingowe), rzad
federalny kupuje na przyktad:

- sposrod dobr: lody, preparaty owadobodjcze, kwiaty 1 drewno;

- spos$rdod ustug: mycie okien, ustugi medyczne, produkcja filmowa, rzezbiarstwo.

Glowna instytucja odpowiadajaca za sprawy z dziedziny zamowien publicznych rzadu federalnego jest
Ministerstwo Publicznych i Ustug Rzadowych (Public Works and Government Services Canada - dale;:
»PWGSC"). Sfera zaméwien publicznych rzadu federalnego jest regulowana przepisami przede wszystkim
nastepujacych aktow prawnych:

1. ustawa o zarzadzaniu finansowym (Financial Administration Act);

2. ustawa o ministerstwie robdt publicznych i ustug rzadowych (Department of Public Works and

Government Services Act);

3. ustawa o produkcji obronnej (Defence Production Act);

4. ustawa o rachunkowosci federalnej (Federal Accountability Act).
Wytyczne dotyczace zaméwien publicznych znajduja si¢ rowniez w: rozporzadzeniach dotyczacych zawieranych
kontraktéw (government contracts regulations), catosciowych umowach dotyczacych ziemi (comprehensive land



claims agreements), polityce zawierania umoéw izby skarbowej (Treasury Board contracting policy) oraz
krajowych i miedzynarodowych umowach handlowych obowiazujacych Kanadg.
Podmioty upowaznione do udzielania zaméwien publicznych w Kanadzie ze strony rzadu federalnego to:

1. PWGSC;

2. Poszczegdlne resorty (ministerstwa i agencje federalne), ktore otrzymaly delegacje do samodzielnego

zamawiania dobr i ushug na wlasna rzecz.

Co do zasady instytucja prowadzaca procedury zaméwien publicznych w imieniu rzadu federalnego jest PWGSC.
Jednakze, wiele ministerstw i agencji rzadowych uzyskalo delegacje do zamawiania dobr i ustug o wartosci nie
wyzszej niz 25.000 dolaréw kanadyjskich (na pojedynczy kontrakt, wliczajac obowiazujace podatki), bez udziatu
PWGSC. Pomimo otrzymanej delegacji do samodzielnego prowadzenia ww. zaméwien, ministerstwa i agencje
moga zwracaé si¢ do PWGSC o przeprowadzenia zamdowienia publicznego, jezeli uznaja, ze jest to celowe dla
zmniejszenia ryzyka w procesie zamawiania lub dla uzyskania korzysci efektu skali (nizszej ceny przy
zamoéwieniu wigkszej ilosci dobr lub ustug w skali rzadu federalnego).
Szczegotowa lista (klasyfikacja) dobr i ushug zamawianych przez PWGSC jest dostepna w repozytorium o nazwie
Procurement Allocation Directory dostepnym na stronie internetowej http://pad.contractscanada.gc.ca.
Wigcej informacji o kanadyjskim systemie zamowien publicznych i istniejacych procedurach mozna znalez¢ pod
adresem: http://montreal.trade.gov.pl/pl/przewodnik/article/detail,10,Zamowienia_publiczne.html

2.3. OCHRONA WELASNOSCI PRZEMYSELOWEJ

Kanada, cztonek G-7 dysponujacy nowoczesna gospodarka z licznymi osrodkami B&R korporacji
migdzynarodowych, przywiazuje duza wage do kwestii zwiazanych z ochrona wtasnos$ci przemystowe;j 1
jest aktywnym cztonkiem dyskusji poswigconych temu zagadnieniu odbywajacych si¢ na forum WTO,
WIPO (World Intellectual Property Organization), NAFTA (North American Free Trade Agreement),
FTAA (Free Trade Area of the Americas) i APEC (Asia-Pacific Economic Cooperation Group of
Economies).

Za polityke ochrony wtasnosci przemystowej w Kanadzie odpowiada federalne Ministerstwo Przemystu
(Industry Canada) poprzez swoja agencj¢ Canadian Intellectual Property Office — CIPO.

Na stronie internetowej CIPO:_http://www.cipo.ic.gc.ca/epic/site/cipointernet-internetopic.nsf/en/home
mozecie Panstwo znalez¢ szczegotowe informacje dotyczace wiasciwych aktow prawnych oraz zasad
i procedur rejestracji (wraz z drukami i podanymi optatami):

- Patentow http://www.cipo.ic.gc.ca/epic/site/cipointernet-internetopic.nsf/en/h_wr00001e.html

- Znakow handlowych (Trade-marks) http://www.cipo.ic.gc.ca/epic/site/cipointernet-
internetopic.nsf/en/h_wr00002e.html

- Prawo powielania (Copyrights)http://www.cipo.ic.gc.ca/epic/site/cipointernet-
internetopic.nsf/en/h_wr00003e.html

- Wzornictwo przemystowe (Industrial designs) http://www.cipo.ic.gc.ca/epic/site/cipointernet-
internetopic.nsf/en/h_wr00004e.html

a takze mozliwos$c bezptatnego dostepu on-line do baz danych zarejestrowanych w Kanadzie patentow,
znakow handlowych itd.

2.4. ROZSTRZYGANIE SPOROW, WINDYKACJA NALEZNOSCI

Nie ma jednoznacznej odpowiedzi na postawione pytanie dotyczace §wiadczenia ustlug windykacyjnych na terenie
Kanady.
Woynika to z nastg¢pujacych przyczyn:
e specyfiki kanadyjskiego systemu prawnego,
e zlozonego systemu windykacji dlugéw, w zaleznosci od rodzaju $ciaganych naleznos$ci oraz rodzaju
dhuznika (osoby prywatne, korporacje),
e powigzania spraw windykacyjnych z calym systemem prawa gospodarczego, federalnego
i prowincjonalnego.
Kanada jest krajem bardzo zréznicowanym, takze pod wzgledem porzadku prawnego, a Konstytucja okresla
zakres jurysdykcji prawa federalnego i prawa stanowionego przez poszczegolne prowincje kanadyjskie. Do tego



dochodza réznice jezykowe (dwa oficjalne jezyki) oraz roznice w systemach prawnych migdzy prowincja Quebec
1 pozostatymi prowincjami.

Prawa prowincjonalne znacznie ograniczaja swobodg §wiadczenia okreslonych ustug, w tym prawnych, poza dana
prowincja. Prawo handlowe i gospodarcze w Kanadzie podzieli¢ mozna na dwie kategorie: prawo w prowincji
Quebec oparte na Kodeksie Napoleona oraz prawo obowiazujace w innych prowincjach, dla ktérych najlepszym
przyktadem moze by¢ prawo prowincji Ontario, oparte na regulacjach brytyjskich.

Istotna rolg odgrywaja Izby Adwokackie.
Strony internetowe:

¢ The Canadian Bar Association i oddzialow prowincjonalnych: www.cba.org

e Law Society Upper Canada: http://www.lsuc.on.ca
Sprawami windykacji zajmuja si¢ bardzo duze kancelarie prawnicze, ktoére maja zasigg ponadprowincjonalny,
a nawet miedzynarodowy jak rowniez mate kancelarie prawnicze, w tym kancelarie i biura prawnicze
ukierunkowane na obstugg przede wszystkim Polonii kanadyjskie;j.
Ze wzgledu na prawo federalne i prowincjonalne duze kancelarie maja swoje oddziaty w wielu prowincjach.
Takze inny jest zakres swiadczonych ushug i liczba wyspecjalizowanych prawnikow. Mniegjsze kancelarie moga
wystegpowaé przed sadami w innych prowincjach, ale wowczas wystepuja o zgodg. Nie ma w zasadzie
specjalnych ograniczen w zakresie ustug Sswiadczonych przez kancelarie. Nie jest jednak bez znaczenia, czy dany
prawnik lub kancelaria posiada specjalizacj¢ poswiadczona przez prowincjonalna Izbg Adwokacka.

W pierwszej grupie mozna wymieni¢ kancelarie i stowarzyszenia:

I. Fasken Martineau (www.Fasken.com)

II. Gowlings
http://www.ballem.com/services

II1. Metropolitan Credit Adjusters Ltd
http://www.metcredit.com/opener.htm
(Miedzynarodowe agencje zajmujace sie commercial collection)

IV. Johnson, Morgen & White
www.jmandw.com

V. Lista kancelarii i firm w Kanadzie (niepetna)
www.creditman.biz/creditse/collection.html#can
w tym: Apex Debt Recovery, Canadian Corporate Credit Collections, Rampart Canada

VI. American Collector's Association (ACA International)
http://www.acainternational.org

Kancelarie polonijne
W Polskim Przewodniku Handlowym, wydawanym w Toronto mozna znalez¢ list¢ kancelarii polonijnych:
http://www.przewodnikhandlowy.com/ . W katalogu kategorii nalezy wybra¢ "Adwokaci".

Na uwage zastuguje fakt powiazania kanadyjskich i amerykanskich kancelarii prawniczych zainteresowanych
windykacja dlugéw i1 sadowego rozstrzygania sporow, wynikajacy m.in. ze strefy wolnego handlu migdzy USA,
Kanada i Meksykiem (NAFTA) i poglebiajaca si¢ integracj¢ gospodarcza w Ameryce Péinocne;.

Uwzgledniajac powyzsze proponujemy kontakt z wyspecjalizowang w omawianej dziedzinie duza kancelaria
prawnicza.



2.5. DOSTEP DO RYNKU

Warunki dostgpu do rynku kanadyjskiego dla polskich towaréw i ustug sa identyczne, jak dla innych dostawcow
z krajoéw UE. Istniejace bariery zostaly zidentyfikowane przez eksporterow europejskich i umieszczone wsrod
tematow do dalszych rozmow UE z Kanada. Najwazniejsze bariery, z jakimi spotka¢ si¢ moze polski
przedsigbiorca w Kanadzie to:

e Funkcjonowanie monopoli panstwowych np. w zakresie importu alkoholu do prowincji,

e Kontyngenty importowe na niektdre towary rolno-spozywcze (np. sery twarde i inne wyroby mleczarskie,
drob i jego przetwory i inne, migso),

e Regulacje techniczne i sanitarne, w tym réznice w standardach produktéw zywno$ciowych,

e Uciazliwe procedury prowadzenia inspekeji i certyfikacji przez CFIA (Kanadyjska Agencj¢ Kontroli
Zywnosci), w tym wymogi dotyczace etykietowania i opakowania towarow, fitosanitarne, itd.,

e Uciazliwe i prowadzone niekiedy w sposdb uznaniowy formalnosci celne,

e Restrykcje w zakresie $wiadczenia ustug technicznych, zwiazane z wymaganiami ubezpieczeniowymi,
imigracyjnymi oraz nieuznawaniem dyploméw i S$wiadectw kwalifikacji zawodowych, dodatkowo
zroéznicowane w zaleznosci od prowincji, powoduja de facto uniemozliwienie dostgpu do rynku
zamoéwien publicznych tak federalnych, jak i na szczeblu prowingji dla firm spoza Kanady.

e Utrudnienia w dostgpie do zamoéwien publicznych dla firm, ktére nie prowadza swojej dziatalnosci
gospodarczej w Kanadzie ze wzgledu na dowolnos¢ okreslenia lokalnego komponentu w zamowieniu —
tzw. local content.

e Dhugotrwate i skomplikowane procedury uzyskiwania zgody na pracg, w polaczeniu z nieuznawaniem
kwalifikacji zawodowych, (takze pomiedzy poszczegdlnymi prowincjami), co w sposob znaczacy
utrudnia realizacjg prac budowlanych, kontraktow inwestycyjnych, podwykonawstwa itp.

Bariera dla przedsigbiorcoOw polskich moga by¢ rowniez wysokie koszty reklamy i wprowadzenia na rynek
nowego produktu, a takze koszty obstugi prawnej. Trudnym jest wprowadzenie wyrobu do duzych dziatajacych
w Kanadzie sieci dystrybucyjnych, majacych w niektorych przypadkach centrale zakupow w USA.

WPHI Montreal na biezaco monitoruje rynek kanadyjski pod katem aktualizacji lub wprowadzania nowych
wWymogow 1 przepisow prawa, ktore moga mie¢ wptyw na eksport polskich towaréw. Informacje te sa regularnie
zamieszczanie na Portalu Promocji Eksportu (PPE) oraz na stronie internetowej WPHI w aktualno$ciach oraz
w zaktadce ,,Przewodnik po rynku — Dostep do rynku”.

Wazna informacja dla polskich firm spozywczych posiadajacych certyfikat ekologiczny bylo osiagnigcie
w czerwcu 2011 r. porozumienia pomigdzy Unia Europejska i Kanada w sprawie wzajemnej uznawalnosci
produktow ekologicznych. Zgodnie z powyzszym porozumieniem produkty europejskie, ktére otrzymaty
certyfikat produktu ekologicznego w UE nie beda musiaty dokonywa¢ dodatkowej certyfikacji w Kanadzie. Logo
produktu organicznego Unii Europejskiej oraz Kanady sa respektowane na obydwu rynkach.

3. PRZEDSIEWZIECIA TARGOWO-WYSTAWIENNICZE

Adresy najwazniejszych kanadyjskich organizacji wystawienniczych:

MMPI Canada

http://www.mmpicanada.com/

Master Promotions Ltd.

http://www.masterpromotions.ca/

Marketplace Events

http://www.marketplaceevents.com/

Diversified Business Communications Canada



http://www.divbusiness.com/divisions/default.aspx?id=198

Comexposium
Organizator SIAL Canada, SET Canada, TECHNIBOIS
http://www.comexposium.com/en/

Shows Work

http://www.showswork.com/index2.html

Aktualne listy najwazniejszych wystaw i targdéw w Kanadzie publikowane sa na stronie WPHI Montreal:
www.montreal.trade.gov.pl w zaktadce ,,Kalendarium wydarzen WPHI”.

4. WAZNE ADRESY I LINKI
4.1. POLSKIE PLACOWKI DYPLOMATYCZNO - KONSULARNE:

Ambasada Rzeczypospolitej Polskiej w Kanadzie
443 Daly Avenue

Ottawa, Ontario, KIN 6H3
www.ottawa.polemb.net

Email: ottawa.info@msz.gov.pl

Konsulat Generalny Rzeczypospolitej Polskiej w Montrealu
1500, Av. des Pins Ouest

Montréal (Québec) H3G 1B4

www.montrealkg.polemb.net

e-mail: montreal.info@msz.gov.pl

Wydzial Promocji Handlu I Inwestycji

Konsulatu Generalnego RP w Montrealu

3501, Avenue du Musée

Montreal, Quebec H3G 2C8

Canada

tel.:+ 1 (514) 282-0080, 282-1732 fax: + 1 (514) 282-1784
www.motreal.trade.gov.pl e-mail: montreal@trade.gov.pl

Konsulat Generalny Rzeczypospolitej Polskiej w Toronto
2603 Lakeshore Blvd. West, Toronto, Ontario M8V 1G5
E-mail: toronto.kg.sekretariat@msz.gov.pl
www.torontokg.polemb.net

Konsulat Generalny Rzeczypospolitej Polskiej w Vancouver
1177 West Hastings Street, Suite 1600

Vancouver, BC, V6E 2K3
http://www.vancouverkg.polemb.net/

e-mail: vancouver.info@msz.gov.pl

Konsulat RP w Calgary

Konsul Honorowy, Zygmunt Potocki (jez.: polski, angielski)
3015 — 15th Street N.E. Calgary, Alberta

T2E7L8 Canada

e-mail: calgary@polishconsulate.ca




Konsulat RP w Edmonton

Konsul Honorowy, Frank John Szumlas (jez.: polski, angielski)
Suite 107, 4990 — 92 Avenue

Edmonton, Alberta, T6B 2V4, Canada

e-mail: maria.szymocha(@aagi.ca, msaagi(@telus.net

4.2. PODMIOTY LOKALNE

Canada-Poland Chamber of Commerce of Toronto
77 Stoneham Road

TORONTO, Ontario

Canada M9C 4Y7

tel: (+1 416) 621-2032

fax: (+1 416) 621-2472

e-mail: info@canada-poland.com

Strona internetowa: www.canada-poland.com
Wojciech Sniegowski - Chairman

Jack Smagala — President

Canada-Poland Chamber of Commerce of British Columbia
#414-837 W. Hastings Street

VANCOUVER, BC

Canada V6C 3N6

tel: (+1 604) 889 7574

Andrzej Pogorzelski - President, e-mail: ap@apdiversified.com
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